
Продажи 
в рассрочку 
и кредит

Ваши клиенты смогут купить то, о чём мечтали
А вы — заработать больше



Почему это выгодно?

Большая клиентская база Надёжная 
безбумажная 
технология

Простое оформление 
через Сбербанк Онлайн

ваши потенциальные покупатели

110 млн клиентов

80% от всех продаж

достигает кредитный оборот 
у некоторых партнёров 



Продукты

Для подключения данных продуктов партнеру 
необходимо заключить договор эквайринга с Банком

Рассрочка (ставка 29,6%)

o Покупатель не переплачивает

o Магазин компенсирует проценты по кредиту скидкой на товар

o Рассрочку берут чаще кредита. С ней вы продадите больше товаров

Кредит (ставка 29,6%)

o Покупатель берёт деньги в долг у банка и сам компенсирует проценты

o У кредита меньше издержек для магазина, 
но он менее привлекателен для клиента в сравнении с рассрочкой

стоимость эквайринга*

*стоимость эквайринга обсуждается с партнером индивидуально



Условия кредитования

Срок

Сумма 

от 3 000 ₽ до 30 000 000 ₽

Лимит устанавливается индивидуально

Зависит от платежеспособности клиента

По кредиту

от 3 месяцев до 5 лет

По рассрочке

6, 9, 10, 12, 18, 24, 36 месяцев

Кредитная ставка 

29,6%



Ценообразование рассрочки

Предположим, вы хотите продавать в рассрочку 
на 6 месяцев. Издержки у срока — 10,21 %. 
Состоит этот процент из скидки и комиссии

Стоимость товара 10 000,00 ₽

Скидка 8,10 %

Сумма с учётом скидки 9 190,00 ₽

Комиссия эквайринга 2,30 % (211,00 ₽)

Банк перечислит магазину 8 979,00 ₽

Финальные издержки 10,21 % (1 021,0 ₽)

То есть сначала вычитается скидка, 
а потом из получившейся суммы 
комиссия эквайринга

Сумма всех ежемесячных платежей 
клиента составит 10 000 ₽ 
и будет равна стоимости товара



Условия рассрочки

Скидка, %

6 месяцев 8,1%

9 месяцев 11,3%

10 месяцев 12,3%

12 месяцев 14,3%

18 месяцев 20,0%

24 месяцев 25,2%

36 месяцев 34,2%

КВ партнера

2,3%

2,3%

2,3%

2,3%

2,3%

2,3%

2,3%

Потери 
партнера, %

10,21%

13,34%

14,32%

16,27%

21,84%

26,92%

35,71%

Срок 
рассрочки



Требования к покупателю

Дебетовая карта 
или платёжный
стикер СберБанка

Гражданство России

И наличие постоянной/временной 
регистрации по месту жительства

Возраст от 21 года 
при оформлении покупки 
и до исполнения 70 лет 
на момент возврата долга

Действующая дебетовая 
карта СберБанка

Подключённые 
СМС-уведомления

Чтобы быть в курсе 
статусов по операциям



Что такое кредитный потенциал 
и как рассчитать?

Кредитный потенциал —
бесплатный сервис Сбербанка, помогает узнать клиенту 
максимальную сумму кредита, которую готов одобрить Сбербанк

Зачем нужен Кредитный потенциал 
• Клиент уверен в одобрении Сбербанком 

запрошенной суммы рассрочки/кредита

• Клиент может приобрести более дорогой 
товар/дополнительные товары

1. Зайти в мобильное приложение/
веб-версию СберБанк Онлайн 

2. На главном экране найти раздел 
«Кредиты»

Как клиенту рассчитать свой Кредитный потенциал

3. Раскрыть вкладку / нажать на « + »

4. Выбрать сервис 
«Кредитный потенциал»

Расчет займет 
2-3 минуты



Как рассчитать кредитный потенциал? (1/2)

Клиент сканирует QR1 2
Переходит в мобильное 
приложение 
«Сбербанк Онлайн»

3
Выбрает 
«Редактировать анкету»

4
Даёт согласие на получение 
выписки с сайта Госуслуги



Как рассчитать кредитный потенциал? (2/2)

Клиент вводит логин 
и пароль 

5
Предоставляет 
ПАО Сбербанк право 
доступа к данным

6
Система возвращает 
клиента в расчёт 
Кредитного потенциала 

7
Расчет Кредитного 
потенциала запущен 

8



Где посмотреть 
кредитный 
потенциал?

Результаты расчета клиенту будут 
доступны в разделе «Кредиты»



Клиентский путь (1/2)



Клиентский путь (2/2)



Будем рады видеть Вас 
среди партнёров!

По всем вопросам Вас сориентирует менеджер

+7 (967) 370-89-29

Загудаевский Андрей

AAZagudaevskiy@sberbank.ru


